
Bienvenue dans l'unité 2, par e B, « Renforcer les rela ons : rela ons avec vos donateurs ». Dans ce e 
unité, vous allez développer vos connaissances des approches en ma ère de philanthropie et de ges on 
des rela ons avec les donateurs et iden fier les approches en ma ère de rela ons avec les donateurs 
qui conviennent à votre organisa on. 

Après avoir terminé la première par e de ce e unité, avec la Change the Game Academy, les par cipant-
e-s seront en mesure de :  

 Examiner les approches, les tendances et les innova ons actuelles en ma ère de philanthropie 
 Iden fier les principales caractéris ques d'un plan de rela ons avec les donateurs 



 Évaluer leurs ac vités actuelles de rela ons avec les donateurs 
 Sélec onner les canaux de rela ons avec les donateurs les plus appropriés pour leur 

organisa on 
 Élaborer un plan et un calendrier de rela ons avec les donateurs qui conviennent à leur 

organisa on 

Après avoir terminé la deuxième par e de l'unité 2B, la par e sur le contenu canadien, les par cipant-e-s 
seront en mesure de : 

 Iden fier les principales caractéris ques d'une collecte de fonds axée sur la communauté  
 Cartographier les possibilités et les défis spécifiques liés aux rela ons de leur organisa on avec 

les donateurs 



Après avoir regardé ce e vidéo d'introduc on, cliquez sur le lien vers le module 8 de Change the Game 
Academy sur la page d'accueil principale. Après avoir terminé le module 8, revenez à ce e page pour 
accéder aux vidéos sur le contenu canadien, ainsi qu'à une vidéo où nous parlons avec Maria Rio, de 
Further Together, une firme de consultants qui fournit des services de collecte de fonds stratégiques à se 
clients, ancrés dans la collecte de fonds axée sur la communauté.  Une fois que vous aurez parcouru ce 
matériel, veuillez vous reporter à la sec on de l’unité 2 de votre cahier. 

 
 
 



 
 


